VINCENZ

0 AMAT

Auswertung der Beurteilungsb6gen zum BHE-Fachseminar
"So verkaufen Profis auch in Zukunft erfolgreich”
am 18. Juni 2015 im Béder Park Hotel Sieben Welten Therme & Spa Resort in Fulda-Kiinzell

=
1. Gesamteindruck £
_Fu;
—
Schulnoten S
|[Die Veranstaltung hat meine Erwartungen erfiillt 11111121111 ]1]2]1]2]2]2]13
||Mit dem Seminarinhalt bin ich zufrieden 1111211121111 [1[2]2]1]2]2]2](14
||Die Seminarorganisation war in Ordnung 11111111 f{1]2]11f(1|1]1]12[2]1]1|2]2]|13
[IDer Tagungsort war in Ordnung 111311 ]1]2]2]11|[1|2]2]1]1]2]2][15
||Die Umweltbedingungen vor Ort waren in Ordnung 11111111 f2111111f{1f12j12)111112f2]|13
Wie schétzen Sie selbst Ihr Fachwissen innerhalb des Seminarthemas ein:
[[Senr intensiv langjahrige Erfahrung 0
[[Gute Vorkenntnisse X X X 3
||Mitt|ere Vorkenntnisse x [ x X X X X | X x | x| x |10
[|Geringe Vorkenntnisse X X X 3
[Neueinsteiger, keine Vorkenntnisse X 1

Anmerkungen:

* Kaffee in der Mittagspause!

* Anschaulich gestaltet! Nicht zu viel und nicht zu wenig! Gut vorgetragen!
* Tolles Seminarl!

* Alles sehr praxisnah "riibergebracht"!

Fir kiinftige Seminare habe ich folgende Anmerkungen/Verbesserungsvorschlige.
Folgende Seminarthemen sind fiir mich von Interesse:

* Kaltakquise am Telefon
* Wie komme ich an Neukunden?

VIN E[ NZH . +49 1792060712 &% vincenzo.damato@motivation-im-vertrieb.de

0°AMAT

Vincenzo D Amato - Willy-Brandt-Str.18 - 68723 Oftersheim &) www.motivation-im-vertrieb.de




VINCENZ

0 AMAT

Auswertung der Beurteilungsbogen zum BHE-Fachseminar
"So verkaufen Profis auch in Zukunft erfolgreich"
am 18. Juni 2015 im Béader Park Hotel Sieben Welten Therme & Spa Resort in Fulda-Kiinzell

=
1. Gesamteindruck %
5
—
Schulnoten S
||Die Veranstaltung hat meine Erwartungen erfullt 11111 (1] 1f{1]12(1]11]1]1]1]2]1]2]2]|2]|13
||Mit dem Seminarinhalt bin ich zufrieden 1112111112111 1]|2]2|]12]2]|2]|14
[IDie Seminarorganisation war in Ordnung 1111112111 1]2[2[1]1]2]2]13
[[Der Tagungsort war in Ordnung 11311 f1]2]2f1]1]1[2]2]|1[1]2]2]H15
IDie Umweltbedingungen vor OrtwareninOrdnung [ 1 [ 1| 11 [ 1 [ 1] 2[1[1]1[1[2]2]1[1]2]2]13
Wie schitzen Sie selbst Ihr Fachwissen innerhalb des Seminarthemas ein:
[[Sehr intensiv langjahrige Erfahrung 0
[[Gute Vorkenntnisse X X X 3
[IMittiere Vorkenntnisse x | x X X X x | x x| x| x[[10
[[Geringe Vorkenntnisse X X X
[INeueinsteiger, keine Vorkenntnisse X 1

Anmerkungen:

* Kaffee in der Mittagspause!

* Anschaulich gestaltet! Nicht zu viel und nicht zu wenig! Gut vorgetragen!
* Tolles Seminar!

* Alles sehr praxisnah "riibergebracht"!

Fiir kiinftige Seminare habe ich folgende Anmerkungen/Verbesserungsvorschlige.
Folgende Seminarthemen sind fiir mich von Interesse:

* Kaltakquise am Telefon

* Wie komme ich an Neukunden?
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VINCENZ

0 AMAT

Auswertung der Beurteilungsbogen zum BHE-Fachseminar
"So verkaufen Profis auch in Zukunft erfolgreich!"
am 25.03.2019 im Best Western Konrad Zuse Hotel in Hinfeld

2. Beurteilung der einzelnen Vortrage/Referenten

Inhalt des Vortrages
Referent Schulnoten

V. D’Amato 21 [2]1 [ a1 ]2]2] 1.3 ]

Aufbau und Vortragsweise

Referent Schulnoten
V. D’Amato 2[ 12 2T 1] 21T 1113 ]

Prasentationsunterlagen z.B. Folien o0.a.
Referent Schulnoten

V.DAmato  [3[2]2[2]2]2[2]1[1]2[2]1[2]1]

Berlcksichtigung und Beantwortung der
Fragen und Diskussionsbeitrage
Referent Schulnoten

[V-D"Amato 2 AT AA 1144 ]

Lehrgangsunterlagen: Menge, Art, Verstandlichkeit
Referent Schulnoten

V. D"Amato HEOERAARNANNNNENRN RS

Gesamteindruck
Referent Schulnoten

V. D"Amato 2[1[12[[2[1[41[AA[A T[] 12 ]

VIN E[ NZH . +49 1792060712 &% vincenzo.damato@motivation-im-vertrieb.de

0°AMAT

Vincenzo D Amato - Willy-Brandt-Str.18 - 68723 Oftersheim &) www.motivation-im-vertrieb.de




VINCENZ

0 AMAT

Auswertung der Beurteilungsbégen zum BHE-Fachseminar
"So verkaufen Profis auch in Zukunft erfolgreich!"
am 18. Mai 2017 im Bader Park Hotel Sieben Welten in Fulda-Kiinzell

=
1. Gesamteindruck -FE,
£
|
Schulnoten 8
[[Die Veranstaltung hat meine Erwartungen erfiillt 1111121112111 1[1]1]1,2
||Mit dem Seminarinhalt bin ich zufrieden 1111121121121 11|1] 1|12
[IDie Seminarorganisation war in Ordnung 11121212111 1]1][12
[[Der Tagungsort war in Ordnung 111211211 [1[1[1]1][12
[[Die Umweltbedingungen vor OrtwareninOrdnung || 1 |1 [ 1[2[1[2]2[3]1]1]2]1] 1|15
Wie schatzen Sie selbst Ilhr Fachwissen innerhalb des Seminarthemas ein:
Sehr intensiv langjahrige Erfahrung X X |2
Gute Vorkenntnisse X X X X 4
||Mitt|ere Vorkenntnisse X | x X X 4
[|Geringe Vorkenntnisse x| x 2
[INeueinsteiger, keine Vorkenntnisse X 1

Anmerkungen:

* Sehr lebendige und gute Prasentation! Herr D'Amato versteht das Thema sehr interessant zu vermitteln!
* Es hat groRen Spal gemacht, lhnen zuzuhdren!
* Raum etwas zu warm, sonst alles super!

Eur kiinftige Seminare habe ich folgende Anmerkungen/Verbesserungsvorschlédge.
Folgende Seminarthemen sind fiir mich von Interesse:

* Sachverstandiger Sicherheitsbeleuchtung!

VIN E[ NZH . +49 1792060712 &% vincenzo.damato@motivation-im-vertrieb.de

0°AMAT

Vincenzo D Amato - Willy-Brandt-Str.18 - 68723 Oftersheim &) www.motivation-im-vertrieb.de




VINCENZ

0 AMAT

Auswertung der Beurteilungshogen zum BHE-Fachseminar

"So verkaufen Profis auch in Zukunft erfolgreich!"
am 18. Mai 2017 im Bader Park Hotel Sieben Welten in Fulda-Kiinzell

2. Beurteilung der einzelnen Vortrage/Referenten

=
=
I=
[5]
(7]
Inhalt des Vortrages 'g
Referent Schulnoten o |
(v.pDAmato [ 1 [ 1 [ 1 [ 1] 11121112 [ | 1,2
Aufbau und Vortragsweise
Referent Schulnoten
(V.DAmato [ 1 [ 1111117111711 T 1 [l 1,0
Prasentationsunterlagen z.B. Folien 0.a.
Referent Schulnoten
(V. D’Amato 2]l 221111211211 [2]1]3] | | Il 1,7 |l
Berticksichtigung und Beantwortung der Fragen und Diskussionsbeitrage
Referent Schulnoten
IvVDAmato [ 1] 1[1[1]1] [1]2]1[1]1]1] [ | 1.4 ]]
Lehrgangsunterlagen: Menge, Art, Verstandlichkeit
Referent Schulnoten
(v.DAmato [ 2 [ 2[1[1]1]2]1]2]1]2]1]1] [ | Il 1,41
Gesamteindruck
Referent Schulnoten
IVDAmato |1 [ 1|11 ]1]2[1]2f1]1][1] | [ | L 1.2]

. +49 1792060712 & vincenzo.damato@motivation-im-vertrieb.de

VINEENZH
0" AMAT

Vincenzo D Amato - Willy-Brandt-Str.18 - 68723 Oftersheim &) www.motivation-im-vertrieb.de




VINCENZ

0 AMAT

Auswertung der Beurteilungsbogen zum BHE-Fachseminar

"So verkaufen Profis auch in Zukunft erfolgreich"

am 18. Juni 2015 im Bader Park Hotel Sieben Welten Therme & Spa Resort
in Fulda-Kiinzell

2. Beurteilung der einzelnen Vortrage/Referenten

B
=
L=
[5]
(7]
Inhalt des Vortrages 'g
Referent Schulnoten a
fv.pDAmato | 1|11 1] 1[1][1[1[1][1][1]2]2]1]2]3]|13
Aufbau und Vortragsweise
Referent Schulnoten
(V.DAmato [ 1 [ 11111111111 ]2]1[1]1]2][11]
Prasentationsunterlagen z.B. Folien o.a.
Referent Schulnoten
(V.DAmato [ 1|1 ]2 [2]2[1]2[1]1[1][1]2[1]2[2]3]16]
Beriicksichtigung und Beantwortung der Fragen und Diskussionsbeitrage
Referent Schulnoten
(v.oAmato [ 1 [ 1] 1 [ 1111111712171 [2]11]
Lehrgangsunterlagen: Menge, Art, Verstandlichkeit
Referent Schulnoten
f(v.oAmato | 1] 1] 2] 1]1[1][2[1[1]1]2]3]2]1]1]3]15]
Gesamteindruck
Referent Schulnoten
f(v.oAmato | 1] 1|11 1[1[1[1[1]1]1]2]1]1]1]2]11]
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VINCENZ

0 AMAT

Auswertung der Beurteilungsb6gen zum BHE-Fachseminar
"So verkaufen Profis auch in Zukunft erfolgreich!"
am 25.03.2019 im Best Western Konrad Zuse Hotel in Hiinfeld

1. Gesamteindruck g
<

[5}

(72}

=

e

Schulnoten a

||—E>ie Veranstaltung hat meine Erwartungen erfiillt 2111111111121 ]1]1[1 1,1

[IMit dem Seminarinhalt bin ich zufrieden 21121111 [1[1|11

[IDie Seminarorganisation war in Ordnung 21111211

[IDer Tagungsort war in Ordnung a2 21[a[1]1]1]1[1]2]1] 14

|lDie Umfeldbedingungen vor Ort waren in Ordnung 3l a2l a2l 1f1]1 1,3

Wie schitzen Sie selbst Ihr Fachwissen innerhalb des Seminarthemas ein:

|[Sehr intensiv langjahrige Erfahrung X 1
[|Gute Vorkenntnisse X X X X 4
[[Mmittiere Vorkenntnisse X X X x| x X 6
[|Geringe Vorkenntnisse X X 2
[Neueinsteiger, keine Vorkenntnisse X 1

Anmerkungen:

* Erweiterungsmodul mit Workshop, da die Zeit zu knapp fiir die Themen war!

* Infomativ und gut prasentiert!

* Super Referent, eines der besten Seminare bislang! Hotel ebenfalls sehr gut!

* Das Thema ist komplexer als gedacht!

* Wenn noch Zeit gewesen ware, hatten Rollenspiele gut zur Umsetzung des Erlernten gepasst. Ansonsten passte alles!
* Bitte weiter so, denn nur mit Spa® macht so etwas Sinn!
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